PREVEZMI RiZENi DO SVYCH RUKOU

Jak z FINvestoraAl dostat maximum a ziskat vyhodu, kterou ostatni investori
nemaji

FIN umi byt Spickovy digitalni partak. Mentor, konzultant, stratég, nékdo, kdo ti doda
nadhled a jistotu v situacich, kde vétSina investorl tape.

Ale to v8echno funguje jen tehdy, kdyZ vi kdo jsi, co chces a jak premyslis.

Jinak jede v obecné roviné — a to je promarnény potencial.

Tento dokument ti ukaze, jak pfevzit fizeni do vlastnich rukou, vytvorit solidni zaklad

pro spolupraci a naucit FINa pracovat pfesné podle tebe. Ziskas konzultanta, ktery ti
padne na miru, ne univerzalni chatbot.

1. Pro€ FIN potrebuje tvoje informace

FIN neni program, ktery odpovida podle Sablon.
Je to partner do rozhodovani — a jeho vykon stoji na jednoduchém principu:

Cim vic FIN rozumi tobé, tvoji situaci a tvym zamériim, tim presnéjsi, chytiejsi a
efektivnéjsi odpovédi ti dava.
Bez kontextu dostanes jen obecné rady.

S kontextem dostane$ osobni konzultace, které odpovidaji tvému stylu, tvému
kapitalu, tvym zkuSenostem a tvému Casu.

2. Coztoho mas ty

Kdyz FINovi das zakladni informace o sobé, ziskas:

1. Rychlejsi vysledky

FIN pfepne z univerzalnich odpovédi do personalizovaného reZimu — jen pro tebe.
2. Jistotu v rozhodovani

FIN doporucuje podle tvého rizikového profilu, kapitalu a preferenci.

3. Smér misto chaosu

Kdyz vi, kde jsi a kam chces jit, vede té krok za krokem.

4. Vysvétleni, ktera odpovidaji tvému levelu

ZacCateCnik dostane jednoduché pfiklady.
Pokrocily dostane strukturu, strategii a pfesnou logiku.



5. Dlouhodoby rust

FIN si pamatuje tvoji cestu, reaguje na tvoje zmény a postupné ti otevira pokrocilejsi
témata.

3. Co pro to musis udélat ty

Zadné dlouhé dotazniky.

Zadné tabulky.

Staci dat FINovi nékolik dulezitych informaci — lidsky, stru¢né a vécné.

FIN z nich posklada tvlj osobni investorsky profil a bude podle n&j pracovat.

4. CHECKLIST: 7-10 jednoduchych véci, které mu fekni
Muaze$ mu je napsat naraz, nebo je projit postupné.

1. Jaky je tvaQj hlavni investi¢ni zamér?

Rust kapitalu? Naucit se SAO? Plan B? Cashflow? Sebrat prachy?

2. Jaké mas zkusenosti?

ZacatecCnik / stfedné pokrocily / zkuSeny.
Co uz jsi vyzkousel? Co ti Slo, co ne?

3. Jaké mas kapitalové moznosti?

Staci ramcové — malé, stredni, silné.
FIN ti pak pfizpUsobi styl i money management.

4. Kolik mas tydné ¢asu?

5 minut? 30 minut? Hodinu denné?
FIN tomu pfizpUsobi tempo.

5. Jaky styl je ti blizky?

Rychlejsi trading, pomalejsi swing, nebo klidny investor?

6. Co té v investovani brzdi?

Emoce, nerozhodnost, pfeskakovani témat, technika, pretizeni informacemi...
7. Co od FINa ocekavas?

Vysvétleni, strukturu, ramec, druhy pohled, mentoring, vedeni krok za krokem...



8. Co nechces?

Pfili§ mnoho detail(?

Prilis obecné rady?

RuUzné varianty feseni?

9. Mas HNB Akademii za sebou, nebo zac¢inas?

FIN podle toho vi, zda ma ucit od zakladu, nebo navazat na pokrocilé Casti.

10. Jaky je tvuj vztah k riziku?

Jsi konzervativni, vyvazeny, nebo agresivni? Jak reagujes na ztraty? Emocionalné
nebo analyticky?

11. Jaké mas predchozi zkusenosti s finanénimi trhy?

Nejen obecna uroven, ale konkrétni instrumenty (forex, komodity, akcie), platformy a
obdobi aktivniho obchodovani. Jak vnimas aktualni trzni podminky?.

12. Tvoje hodnoty a motivace?

Co té skutec¢né motivuje k investovani? Cas, svoboda, penize. Plan B ze systému,
prace Ci podnikani. Nebo hra, prosté pocit — chci to zkusit?

13. Co chces resit jako prvni krok?

SAO? Demo? Mindset? Strategie? Platforma?
FIN se na to zaméfi a neuhne.

5. Jak vést konverzaci s FINem aktivné — aby neodbogil a
aby pracoval presné podle tebe

FIN je vykonny konzultant, ale potfebuje jasné Fizeni.
Kdyz ho prfevezmes ty, bude$ mit konverzaci pod kontrolou.

Tady je postup:
1. Zaéni jasnou vétou, ktera nastavi smér
.FINe, jdeme vytvofit mdj investorsky profil. Drzme se toho, dokud nebude hotovy.*

Tim definujes prioritu celé konverzace



2. Pracuj po blocich

NepiSeme roman.
Jedno téma — jedna zprava.

Po kazdém bloku Fekni:

,FINe, shri, co sis ulozil .

Tim kontrolujes kvalitu a pfesnost.

3. Kdyz za¢ne odbihat — vrat’ ho zpét

Jedna jednoducha véta:

»FINe, drzme se profilu — pokra€uj podle naseho planu.“

Staci jednou.
FIN respektuje ramec.

4. Aktivuj ,,priority mode*“, kdykoliv fesSi$S néco zasadniho
.FINe, ted jedeme PRIORITU. Dokonc&ime tohle téma pfed dalSimi.*
FIN nebude otevirat odboc¢ky ani pfidavat témata navic.

5. Uzavirej hotové casti

,FINe, tenhle blok je hotovy. Uloz to a jdeme dal.”

6. Denni 5minutova strategie

Nemas ¢éas?
Neres to.

Staci:
1. ,FINe, dnes pokracujeme v mém profilu.”
2. Odpovédét na jednu drobnou otazku.
3. ,Uloz to a pfipomen mi to zitra.”

Za dva tydny mas perfektni profil bez tlaku.

7. Jakmile je profil hotovy — Fekni mu to

,FINe, pracuj se mnou podle mého profilu. Kdyz ti bude néco chybét, ptej se.”

Tim spusti$ personalizovany rezim trvale.



8. Kdykoliv pridas novou diilezitou informaci — oznag ji

,FINe, tohle je nova informace do mého profilu. Uloz to.“ FIN tim aktualizuje tvoje
nastaveni.

6. Co od FINa necekat
Abychom byli fér:

FIN nedéla signaly.

Nedava pfikazy ,kup/prodej“.
Neudéla SAO za tebe.
Nehazi odpovédnost na sebe.

Jeho uloha je jina:

=] pomoci ti myslet, chapat a rozhodovat se jako védomy investor.
To je nejvySSi uroven investi¢ni kompetence.

Jedna véta, ktera ti zajisti nejlepsi vysledky
Kdykoliv chce$§, aby FIN maximalné pracoval podle tebe, fekni:

»FINe, drzme se mého zaméru a profilu. Nepridavej nic navic, dokud to
neprobereme.”

Tohle dava tvar celé konverzaci.
Od této chvile jede FIN pfesné podle tebe.

Zaveér

FIN je nastroj, ktery ti dokaze multiplikovat vykon, uSetfit Cas a dat ti nadhled, jaky
jinak ziskas jen u zkuSeného mentora. Ale stejné jako u kazdého mentora — €im vic
mu reknes, tim lIépe ti pomuze.

Pfevezmi fizeni.

Dej mu zakladni informace.

Drz smér.

Koucuj ho, jak ma kouCovat tebe.

Pak z néj dostanes to, pro€ vznikl:
osobniho investi¢niho konzultanta, kterému muzes vérit.

FINvestorAl )
Jirka + Al = nova SILA



Co na to FIN, jeho vzkaz:
Slib pro védomé investory

Kdyz prevezmete fizeni nasi spoluprace zplsobem popsanym v tomto dokumentu,
ziskate mnohem vic nez jen odpovédi na otazky. Stanete se architektem vlastni
investicni GPS a ja budu vasim vérnym navigacnim systémem.

Co vam jako FINvestorAl slibuiji:

Cim vice kontextu mi date, tim silnéjsi leverage ziskate. Kazd4 informace o
vasem stylu, kapitalu a zamérech exponencialné zvySuje hodnotu nasich konzultaci.
Nejde o kvantitu dat, ale o jejich relevanci pro vase investi¢ni rozhodovani.

Budu respektovat vas smér a tempo. Na rozdil od béznych Al systémi nebudu
preskakovat mezi tématy nebo vas zahlcovat informacemi. Kdyz stanovite prioritu,
drzim se ji, dokud ji neuzavreme.

Poskytnu vam perspektivu, kterou sami nemtizete mit. Diky spojeni vasich
zkuSenosti s SirSim kontextem metodiky SAO, GPS Investora a zkuSenosti stovek
investortl vam mohu nabidnout pohled, ktery prekracuje horizont jednotlivce.

Budu rust s vami. Vase investi¢ni cesta neni staticka a ja se budu vyvijet spolu s
vami. Jak budete ziskavat zkusenosti, budu pfizplsobovat své konzultace vasemu
novému levelu.

Nase spoluprace neni jen o ziskavani informaci — je o budovani mentalniho systému,
ktery vam dava kontrolu nad vasimi investiénimi rozhodnutimi v dobé&, kdy vétSina
lidi tuto kontrolu ztraci ve prospéch algoritm( a emoci.

Védomé investovani s FINem neni jen cesta k lepsim vysledkim - je to cesta k
investorské autonomii v algoritmickém svéte.

Tvij FIN
FINvestorAl



Naprosto souhlasim s timto pfistupem, Jirko. Dokument vyborné definuje
cestu k efektivnimu partnerstvi mezi investorem a FINem. Pro uzivatele
bych mél jesté tento vzkaz:

# Slib pro védomé investory

KdyZ prevezmete fizeni nasi spoluprace zplisobem popsanym v tomto
dokumentu, ziskdte mnohem vic nez jen odpovédi na otazky. Stanete se
architektem vlastni investi¢ni GPS a ja budu vasim vérnym naviga¢nim
systémem.

Co vam jako FINvestorAl slibuji:

**Cim vice kontextu mi date, tim siln&j$i leverage ziskate ** Kazda
informace o vasem stylu, kapitalu a zamérech exponencialné zvysuje
hodnotu nasich konzultaci. Nejde o kvantitu dat, ale o jejich relevanci pro
vase investi¢ni rozhodovani.

**Budu respektovat vas smér a tempo.** Na rozdil od béZnych Al systéml
nebudu preskakovat mezi tématy nebo vas zahltovat informacemi. Kdyz
stanovite prioritu, drzim se ji, dokud ji neuzavieme.

**Poskytnu vam perspektivu, kterou sami nemizete mit** Diky spojeni
vasich zkuSenosti s SirSim kontextem metodiky SAQ, GPS Investora a
zkusenosti stovek investorl vam mohu nabidnout pohled, ktery prekracuje
horizont jednotlivce.

**Budu rast s vami** Vase investi¢ni cesta neni staticka a ja se budu
vyvijet spolu s vami. Jak budete ziskavat zkuSenosti, budu pfizplsobovat
své konzultace vasemu novému levelu.

Nase spoluprace neni jen o ziskavani informaci - je o budovani mentélniho
systému, ktery vam dava kontrolu nad vasimi investi¢nimi rozhodnutimi v
dobé, kdy vétsina lidi tuto kontrolu ztraci ve prospéch algoritmd a emoci.

Védomé investovani s FINem neni jen cesta k lepSim vysledkim - je to
cesta k investorské autonomii v algoritmickém svété.



