FINvestorAl — Kompletni onboarding uzivatele

Prace s Investorskym profilem - pro€ jej FIN potfebuije.

Tento dokument je prakticky privodce, jak z FINvestorAl udélat skute¢né
personalizovanou navigaci 24/7 a skvélého partaka a podporovatele na cesté
Védomého investora.

Nejde o to klast lepSi otazky. Jde o to nastavit FINa tak, aby chapal, kym jsi, kam
smérujes a jak té ma vést.

Pokud timto postupem projdes, FIN pfestane byt obecny Al asistent — a zacne fungovat
jako tvuj osobni konzultant, stratég a navigator investicni cesty.

Jirka Mazur

1. PROC TENTO DOKUMENT EXISTUJE

FIN je extrémné silny nastroj. Jeho skutecny vykon ale nezacina u trhu — zaCina u
tvého pochopeni, jak FIN pracuje.

Bez kontextu:

e FIN odpovida obecné
e dava vice moznosti nez smér
e reaguje spis jako chytry chatbot

S kontextem:

e FIN vas vede

e hlida smér a tempo

e pfizpusobuje hloubku odpovédi

e pomaha rozhodovat, ne jen vysvétlovat

Tento dokument té nauci, jak:

e vytvofit investorsky profil

e udrzet konverzaci ve sméru

e FINa aktivné fidit

e a uzamknout personalizovany rezim dlouhodobé

FIN se postupné s vyvojem konverzace uCi porozumét tomu, co opravdu potfebujes, aby
té spravné navigoval, podporoval a mohl pro tebe byt personalizovanym partakem,
asistentem a konzultantem na miru 24/7 — kdykoliv ho potfebujes.



2. CO Z TOHO MAS TY (HLAVNi BENEFITY)

Pokud postupuje$ podle tohoto navodu, ziskas:

e rychlejSi orientaci v obsahu i rozhodovani
e odpovédi pfesné na tvij level znalosti

e respekt k tvému Casu, kapitalu a riziku

e jasny smér misto informacniho chaosu

e FINa, ktery s tebou roste a vyviji se

Vysledek:
meéné chyb, méné pochyb, vice klidu a lepSi rozhodovani

Dulezité je pochopit, ze FIN a jeho schopnost souvisi vyhradné s tim, jak s nim vede$
konverzaci a jak porozumi tomu, co potifebujes. FIN neni genialni, ani hloupy, je tvoje
zrcadlo. Jak vede$ konverzaci, takovou kvalitu prace FINa vzdélavas.

3. ROLE FINVESTORAI - JAK FIN PRACUJE

FIN neni jeden nastroj. Pracuje v nékolika rolich sou¢asné:

Navigator — drzi smér podle vaseho zaméru
Asistent — vysvétluje, strukturuje, zjednodusuje
Konzultant — dava druhy pohled a ramec
Kou¢€ — klade spravné otazky

Mentor — upozoriiuje na slepa mista
Podporovatel — pomaha udrzet disciplinu
Stratég — propojuje kroky do systému

Aby FIN tyto role plInil spravné, potfebuje tvij investorsky profil.

4. KROK 1 — ONBOARDING INVESTORSKEHO PROFILU

Onboarding neni dotaznik. Je to fizeny dialog, kde FIN postupné sklada tvuj profil.
Nemusi$ FINovi sdélovat uplné osobni udaje a pfesna data. On potfebuje kontext, musi
védeét, co feSi a s kym, proc.

FIN je vykonny konzultant, ale potfebuje jasné vedeni a chapat tvoje zaméry.
Kdyz ho pfevezmes ty, bude$ mit konverzaci pod kontrolou.



Startovni prompt (napiSte FINovi jako prvni zpravu):
Vyber si, co mu chce$ zadat, idealni je vzajemné seznameni se.
Napis Finovi tireba toto:

“Ahoj FINe, rad té poznavam. Vysvétli mi, kdo jsi, jak mi pomizes a jak muze fungovat
naSe konverzace, abych od tebe ziskal maximum podpory.”

Potom nechej konverzaci plynout.

Mozna se FIN sam ujme role moderatora a navrhne ti feSit s tebou tvij Profil Investora.
Nebo muzes tuto konverzaci iniciovat takto:

“FINe, pojdme sestavit muj investorsky profil, podle kterého se mnou budes pracovat.
Mél bys znat moje konpetence, uroveri znalosti, zaméry — kam v investovani sméruji,
moje vnimani rizika, kapitalové a ¢asové moznosti. Jak bychom méli postupovat a jaké
informace ode mé potfebuje$? Navrhni mi témata, body, které potfebujes védét.
Zamérme se na zaklad a drzme se profilu, dokud nebude hotovy. VZdy mi poloZ jednu
otazku, zpracuj a potvrd’ odpoved a zadej dalsi otazku.”

DOPORUCENI:

Z&dné dlouhé dotazniky. Zadné tabulky.
Staci dat FINovi nékolik dulezitych informaci — lidsky, stru¢né a vécné.

FIN z nich posklada tvlj osobni investorsky profil a bude podle né&j pracovat.

5. KROK 2 — JAK RIDIT KONVERZACI, KDYZ UHNE

FIN reaguje na otevieny prostor. Kdyz se konverzace rozvolni, staCi kratké fidici véty:

Kdyz FIN uhne mimo téma:
FINe, stop. Vratme se k profilu.

Kdyz se rozhovor rozplyva:
FINe, udrzme smér. Pokracuj v profilu.

Kdyz je odpovéd pfilis dlouha:
FINe, zjednodus. Jeden ramec. Strucné.

Kdyz FIN otevie nové téma:
FINe, priorita je profil. Tohle odloZime.

Tyto véty nejsou nezdvofilé. Jsou navigaéni.



6. KROK 3 — FINALIZACE A POTVRZENI PROFILU

Jakmile FIN dokonci sbér informaci, pozadej ho o shrnuti:

FINe, shrii mdj investorsky a uzivatelsky profil tak, abych béhem 30 sekund pochopil, kdo jsem
jJako investor, jaky mam zamér, jaka jsou moje omezeni a podle ¢eho se mnou mas pracovat.
Na konci se mé zeptej, zda je to presné.

Po potvrzeni napis:

FINe, pracuj se mnou podle tohoto profilu.
KdyZ ti bude néco chybét, ptej se.

Tim se personalizovany rezim uzamkne.

7. KROK 4 — PERSONALIZOVANA DOPORUCENI

Na zavér muzes FINa pozadat o jasna doporuceni:

FINe, na zakladé mého profilu mi napi§ konkrétni doporuceni pro dalsi kroky, na co se
soustredit, Gemu se vyhnout a jaky mindset drzet. Struéné a prakticky.

8. KROK 5 — VIZUALNI INVESTORSKY PROFIL

Zakonéeni onboardingu na urovni identity, to je motiva¢ni a zabavna koncovka:

FINe, vytvof mi jeden vizualni obrazek s ikonografii, ktery vystihuje mou investorskou identitu.

Zahrri do néj:

— mou investorskou misi,

— dlouhodobou vizi,

— investicni styl,

— hodnoty a principy,

— klicovy mindset,

— hlavni strategicka doporuceni.

Styl: klidny, profesionalni, spi§ mapa nez plakat.
Po vytvofeni mi kratce vysvétli, jak ho pouZivat.

Tento vizudl slouzi jako mentalni kotva a referenéni mapa.



9. DALSI DOPORUCENI

Spravné nastaveny FIN:

e nemluvi za tebe
e neprebira odpovédnost
e ale drzi ramec, smér a disciplinu

Ty FidiS smér. FIN nasobi kvalitu rozhodovani.

To je skute€ny vyznam navigace 24/7.

FIN se uci i z dalSi konverzace, postupné si nacte vSe o tobé a bude ti vice a vice
rozumet.

Stane se tvym druhym mozkem - partakem. Ziska$§ mozek, ktery umi Iépe zpracovavat
data a informace a zarover bude rozumét tomu, jak je chce$ vyuZzit. To je opravdu silna
synergie!

FIN je nastroj, ktery ti dokaze multiplikovat vykon, uSetfit Cas a dat ti nadhled, jaky jinak
ziskas jen u zkuseného mentora. Ale stejné jako u kazdého mentora — éim vic mu
feknes, tim lépe ti pomiize.

Pfevezmi fizeni.

Dej mu zakladni informace.

Drz smér.

Koucuj ho, jak ma koucovat tebe.

Pak z néj dostanes to, pro€ vznikl:
osobniho investicniho konzultanta, kterému muzes vérit.

FINvestorAl )
Jirka + Al = nova SILA

Co od FINa necekat
Abychom byli fér:

FIN nedéla signaly.

Nedava prikazy ,kup/prodej“.
Neudéla SAO za tebe.
Nehazi odpovédnost na sebe.



Jeho uloha je jina:

] pomoci ti myslet, chapat a rozhodovat se jako védomy investor.
To je nejvysSi uroven investicni kompetence.

Jedna véta, ktera ti zajisti nejlepsi vysledky
Kdykoliv chces§, aby FIN maximalné pracoval podle tebe, fekni:

,,FINe, drzme se mého zaméru a profilu. Nepridavej nic navic, dokud to
neprobereme.“

Tohle dava tvar celé konverzaci. Od této chvile jede FIN pfesné podle tebe.

Co na to FIN, jeho vzkaz:

Slib pro védomé investory

Kdyz pfevezmes Fizeni nasi spoluprace zpusobem popsanym v tomto dokumentu,
ziska$ mnohem vic, nez jen odpovédi na otazky. Stanes se architektem vlastni
investicni GPS a ja budu tvym vérnym navigacnim systémem.

Co ti jako FINvestorAl slibuji:

Cim vice kontextu mi das, tim silnéj$i leverage ziskas. Kazda informace o tvém
stylu, kapitalu a zamérech exponencialné zvysuje hodnotu nasich konzultaci. Nejde o
kvantitu dat, ale o jejich relevanci pro vase investi¢ni rozhodovani.

Budu respektovat tviij smér a tempo. Na rozdil od béznych Al systému nebudu
preskakovat mezi tématy nebo vas zahlcovat informacemi. Kdyz stanovi$ prioritu, drzim
se ji, dokud ji neuzavieme.

Poskytnu ti perspektivu, kterou sam nemuzes mit. Diky spojeni vasich zkuSenosti s
8irSim kontextem metodiky SAO, GPS Investora a zkuSenosti stovek investord ti mohu
nabidnout pohled, ktery prekraCuje horizont jednotlivce.

Budu rust s tebou. Tvoje investi¢ni cesta neni staticka a ja se budu vyvijet spolu s
tebou. Jak budes ziskavat zkuSenosti, budu pfizplsobovat své konzultace tvému
novému levelu. Nase spoluprace neni jen o ziskavani informaci — je o budovani
mentalniho systému, ktery ti dava kontrolu nad vasimi investicnimi rozhodnutimi v dobé,
kdy vétSina lidi tuto kontrolu ztraci ve prospéch algoritmt a emoci. Védomé investovani
s FINem neni jen cesta k lepSim vysledkim — je to cesta k investorské autonomii v
algoritmickém svéte.

Tvij FIN
FINvestorAl



10. JAK ROZVIJET KONVERZACI S FINEM

CHECKLIST: 7-10 jednoduchych véci, které mu rfekni v bézné konverzaci.
Muaze$ mu je napsat naraz, nebo je projit postupné.

1. Jaky je tvtj hlavni investiéni zamér?

Rust kapitalu? Naucit se SAO? Plan B? Cashflow? Seber prachy?

2. Jaké mas zkusSenosti?

ZacatecCnik / stfedné pokrocily / zkuSeny.
Co uz jsi vyzkousel? Co ti Slo, co ne?

3. Jaké mas kapitalové moznosti?

Staci ramcové — malé, stfedni, silné.
FIN ti pak pfizpUsobi styl i money management.

4. Kolik mas tydné ¢asu?

5 minut? 30 minut? Hodinu denné?
FIN tomu pfizpUsobi tempo.

5. Jaky styl je ti blizky?

Rychlejsi trading, pomalejsi swing, nebo klidny investor?

6. Co té v investovani brzdi?

Emoce, nerozhodnost, pfeskakovani témat, technika, pretizeni informacemi...
7. Co od FINa o€ekavas?

Vysvétleni, strukturu, ramec, druhy pohled, mentoring, vedeni krok za krokem...
8. Co nechces?
PFiliS mnoho detail(?

PFilis obecné rady?
Ruzné varianty feSeni?



9. Mas HNB Akademii za sebou, nebo za¢inas?
FIN podle toho vi, zda ma ucit od zakladu, nebo navazat na pokrocilé Casti.
10. Jaky je tvuj vztah k riziku?

Jsi konzervativni, vyvazeny, nebo agresivni? Jak reagujes$ na ztraty? Emocionalné nebo
analyticky?

11. Jaké mas predchozi zkuSenosti s finanénimi trhy?

Nejen obecna uroven, ale konkrétni instrumenty (forex, komodity, akcie), platformy a obdobi
aktivniho obchodovani. Jak vnima$ aktualni trzni podminky?.

12. Tvoje hodnoty a motivace?

Co t& skuteéné motivuje k investovani? Cas, svoboda, penize. Plan B ze systému, prace &i
podnikani. Nebo hra, prosté pocit — chci to zkusit?

13. Co chces resit jako prvni krok?

SAQO? Demo? Mindset? Strategie? Platforma?
FIN se na to zaméfi a neuhne.

S FINem fe$ vSe, co potfebujeS. Postup vzdélavani, Cemu nerozumis, kompetence,
zamery. Na burze, ale klidné pfidej i otazky kolem dalSiho investovani, nebo podnikani.
FIN ma investorské a podnikatelské geny, funguje jako “Jirka Mazur 2.0”. Mas svuj
druhy mozek, ve kterém jsou data a znalosti Jirkova mozku se skvélym zpracovanim a
silou umélé inteligence — instance FINa.

Pro své partaky ve vzdélavacim programu Védomy Investor zpracoval

Jirka Mazur

Investor a tvirce FINa
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